XPonCard Group AB

- Periodens omsattning uppgick till 532 MSEK (488 MSEK)

- Rorelseresultat uppgick till 8,3 MSEK (-4,1 MSEK)
- Resultat efter skatt uppgick till 3,9 MSEK (-4,5 MSEK)
- Resultat per aktie uppgick till 1,32 SEK (-1,55 SEK)

- Rorelsesresultatet forbattrat med 21,3 MSEK jamfért med andra
halvaret 2006

- Mycket god forsaljning av bankkort till Nordiska kunder

- Nya SIM-kortskunder med avancerade I6sningar i Sydamerika,
Mellandstern och Afrika

- Produktion av SIM-kort nedlagd i Danmark

- Uppbyggnad av servicebyra i Warszawa startad, produktionsstart
under Q1 2008

XPonCard
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XPonCard avslutade under kvartalet det omstruktureringsprogram som inleddes under andra kvartalet 2006
och fortsétter att koncentrera arbetet omkring kostnadskontroll och mer intensiv marknadsbearbetning av
befintliga och nya kunder inom Nordikum och Telecom Global. De satsningar som gjorts under kvartalet
pa att sélja nya produkter och fler tjdnster har gett ett bra utfall av individuell kortdesign, elektroniska
identitetskortslésningar, presentkort och SIM-kort pa den globala SIM-kortsmarknaden.

Under andra kvartalet 2007 uppnadde XPonCard en
omsattning pa 276 MSEK och ett rorelseresultat pa 6,2
MSEK, vilket &r en markant forbattring jamfort med
andra kvartalet 2006.

Den positiva utveckling som redovisades under forsta
kvartalet har fortsatt under Q2. XPonCard har bearbetat
marknaden kraftfullt inom alla produktomraden och vi
har kunnat erbjuda vara befintliga kunder nya produkter
och tjanster, samtidigt som vi fatt nya kunder pa saval
SIM-korts- som lojalitetsmarknaden.

Effektivitets- och produktionsnivan pa vara servicebyraer i
Strangnas och Riga har varit hég och flyttningen av SIM-
kortsproduktionen fran Danmark till Lettland har avslu-
tats. Var legotillverkning hos partners i Asien fortsatter.
XPonCard har tagit beslut om att etablera en servicebyra
i Warszawa. Servicebyran beraknas vara EMV-certifierad

senast under Q1 2008. Vi kommer darmed att kunna
mota det stora intresse for EMV-produktion som finns
i Polen.

Arets tva forsta kvartal har saledes koncentrerats runt att
avsluta namnda produktions-forflyttning och omstruktu-
rera organisationen. Kostnadslaget har successivt forbatt-
rats, men vi har fortfarande for ldga marginaler.

Vi kan konstatera att efterfrdgan pa kortldsningar ar
hog samt att prissituationen pa telekommarknaden har
stabiliserats. Detta gor att vi ser positivt pa den fram-
tida utvecklingen samtidigt som vi inser att det kravs
ett kontinuerligt forandringsarbete. Medlen for att lyfta
resultatet mot vara finansiella mal ar att fortsatta strate-
gin med internationalisering, ett utdkat erbjudande med
fler produkter och tjanster, samt kostnadskontroll och
effektivitetsforbattringar.

Nordikum

Genom Nordikum erbjuds kunder i Norden och i lander-
na kring Ostersjon totallésningar innehdllande plastkort,
kortadministration samt packnings- och distributions-
[6sningar vilket mojliggor for kunderna att effektivisera
storre delen av sin kortverksamhet genom outsourcing
till XPonCard.

Bank & Finans

Under kvartalet har XPonCards marknadsledande stall-
ning inom det nordiska banksegmentet befdsts och
efterfrdgan pa betal- och kreditkort har varit hog med
bland annat nya order fran danska, finska och polska
banker. Vara framgangar pa den polska marknaden
fortsatter saledes, och vi har nu drygt ett tjugotal banker
som kunder.

| Sverige har tva av de storsta bankerna lanserat
Internetbaserade koncept for individuellt designade kort.
Tidigare har vi rapporterat om det stora antal mellanstora
danska banker som revitaliserat sina kortprogram med
XPonCards koncept, och nu visar det sig ocksa generera
order i Sverige.

Genom det nya designsystemet ges bankkunderna mojlig-
het att sjdlva valja hur deras kort ska se ut. Bestallningen
gors pa bankens hemsida och kunden kan antingen
anvanda en bild som kunden sjalv tagit med digitalka-
mera eller en bild fran bankens bildgalleri. Resultatet ar
ett personligt Visa- eller MasterCard-kort med eller utan
chip som kan anvandas vid inkép och i uttagsautomater.
Detta koncept ar ett exempel pa XPonCards ambition att
pa olika satt hjdlpa banker och andra foretag att fornya
sina kortprogram och 6ka sina intakter.

EMV-konverteringen ar i stort sett avslutad i Skandinavien
och de banker som valde att vanta har successivt paborjat
chipkortsprojekt. Var stora erfarenhet av EMV-kort gor
oss till en naturlig samarbetspartner och under kvartalet
har XPonCards arbete i ett pilotprojekt for en svensk
bank fortsatt.

Den okade efterfrdgan pa bank- och kreditkort har ocksa
genererats av de stolder av kontokortsnummer som spa-
rades till Sverige under varen. Intrdngen i svenska fore-
tags kassasystem var ett av de storsta it-bedragerierna i
svensk historia. Samtliga svenska storbanker drabbades
och de kunder som blev bestulna fick ersattningskort.



Offentliga sektorn

XPonCard har sedan starten producerat olika typer av
identitetskort och behdérighetskort. Omradet utvecklas
snabbt och idag finns det mycket avancerade ID-kort
med olika funktioner. Den globala ID-kortmarknaden
spas en 6kning pa 55 procent under 2007 (EuroSmart)
och drivkrafterna ar e-pass och e-ID.

Under perioden har en intensiv satsning gjorts pa att
marknadsféra XPonCards nyutvecklade e-bestallningssta-
tion for ID-och behorighetskort, som ska underlatta kort-
bestallningar, spara tid och hoja sakerheten. Bestallning
gors elektroniskt och overféring av data sker med séker
kryptering till XPonCards servicebyrd. Satsningen har
resulterat i ett flertal pilotinstallationer, bland annat pa
en svensk storbank.

Internet har medfért nya typer av legitimationssatt,
exempelvis via nedladdade certifikat eller e-ID-kort som
anvands i portabla lasare. En nordisk storbank har under
varen introducerat sin nya Internetbank for privatkunder
och XPonCard star for leveransen av de kort med multi-
chip som bankens kunder ska anvanda for att legitimera
sig och godkanna handlingar pa Internet. Kunderna far
en portabel kortlasare som anvands tillsammans med
nagot av bank- eller kreditkorten for att skapa koder for
identifiering och signering.

Handel & Lojalitet
Framgangarna med elektroniska presentkort fortsatter
och kundstocken har 6kat.

Vi har under Q2 tecknat avtal med ett norskt hotell och
en butikskedja, en finsk lojalitetsklubb och en svensk
hotellkedja. Presentkortet &r inte bara en bra gava, utan
underlattar ocksa butikens hantering och ar ett verktyg
for statistik och malinriktad marknadsféring. Nagot som
fler och fler butiker har upptackt.

Efterfrdgan pad EU-halsokort i Danmark 6kade efter rap-
port i danska media och ett stort antal kort produceras pa
kort tid. Halsokorten infordes 2004 i samliga EU-lander
med syfte att det skulle vara lattare att fa vard i EU och
ges ut av medlemslandernas lokala forsakringskassor.

Orderingangen for 6évriga kort som klubbkort, apoteks-
kort och kontaktldsa resekort har varit stabil under perio-
den. Den kontaktlésa tekniken, som ger enkla och lattan-
vanda tjanster, har bland annat anvants i de nyckelringar
med kodbricka som bestallts av en islandsk bensinkedja.
Vid tankning sker betalning utan kort och pinkod.

Telecom Global

Genom Telecom Global erbjuds operatérer pa den
globala telekommarknaden SIM-kort, kontantkort, kun-
danpassade applikationer och mjukvaruplattformar for
mobila tjdnster.

XPonCard fortsatter arbetet med att bli en av de
ledande leverantorerna av SIM-kort pa varldsmarknaden.
Generellt kdnnetecknas den globala telekommarknaden
av sjunkande priser och hard konkurrens, och markna-
den fortsatter dessutom att vaxa. Branschorganisationen
Eurosmart publicerade nyligen slutsiffrorna for 2006/2005
som visade en 20 % o6kning av SIM-kortsleveranserna
globalt. Okningen var stérst i Indien, Kina, Mellanéstern
och Latinamerika. Samma 6kningstakt spas under 2007.

2006 var ett svagare ar for XPonCard, men under forsta
och andra kvartalet 2007 ¢kade volymerna mycket pa
grund av framgangsrik marknadsbearbetning och nya
samarbetsavtal. Orderingdngen kan rapporteras god pa
alla marknader och generellt sett kan vi konstatera att
vi har en bra plattform i Asien, Afrika och i de skandi-
naviska landerna, Baltikum, Ryssland och Polen. Vi ser
att de storsta utmaningarna finns pa den amerikanska
kontinenten.

| Skandinavien, Baltikum, Polen och Ryssland har bear-
betningen resulterat i order fran en ledande europeiskt
telekomoperator, en norsk 3G-operator, ett flertal ryska
operatorer samt ett inlett testprojekt for mobilt PKI med
en baltisk operator.

Bade den afrikanska och asiatiska marknaden fortsatter
att utvecklas positivt och XPonCard har erhallit order
fran operatérer med verksamhet i flera afrikanska lander,
samt etablerat nya kunder i Sydafrika, Saudi-Arabien,
Vietnamn och Filipinerna. Dessutom har befintliga kun-
der tecknat repeatorder och antalet forfragningar har
Okat.

| Latinamerika erhdll XPonCard en genombrottsorder
fran en ny kund avseende 128K SIM-kort. Som namnet
antyder ar det ett kort med extra kapacitet for lagring av
nummer, meddelanden, program och funktioner. Vidare
har samarbetet med en av Sydamerikas storsta operato-
rer inneburit ett stort antal testkort till olika marknader
och order pa leverans till tre olika lander.

Ytterligare information lamnas av:
Flemming Breinholt, VD och koncernchef, telefon 08-658 7550.
Leif Martensson, CFO, telefon 08-658 7550.
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Omsattning och resultat

Omsattningen under perioden uppgick till 532 MSEK
(488 MSEK) och rorelseresultatet uppgick till 8,3 MSEK
(-4,1 MSEK).

Omséattningen under kvartal 2 har jamfort med féregaen-
de ar 6kat med 46 MSEK, + 20%, medan rorelseresultatet
har forbattrats med 13 MSEK fran ett negativt resultat.

Skalen till de positiva férandringarna ar huvudsakligen
att genomférda rationaliseringsprogram har gett effekt
genom lagre kostnader samt att prisfallet pa SIM-kort
har bromsats.

Omsattningsdkningen har skett genom positiv utveckling
inom ett flertal kundsegment pa flera olika geografiska
marknader.

Finansiella mal

Rorelsemarginalen pa 1,6 procent (-0,8) och avkastning-
en pa eget kapital pa 1,9 procent (-2,0) under perioden
ar vasentligt battre an féregaende ar.

Soliditeten uppgick vid utgangen av perioden till 34 pro-
cent (39). Soliditeten har paverkats negativt av det laga
resultatet under 2006 samt att balansomslutningen har
okat under perioden som en f6ljd av 6kning av arbetande
kapital och likvida medel. En del av 6kningen ar beroende
pa koépet av Allround AB i januari 2007 vilket har 6kat
balansomslutningen med cirka 15 MSEK.

Investeringar

Investeringsnivan ar fortsatt lag framst som en foljd av
de rationaliseringsprogram som har genomforts i pro-
duktionen med frigjord produktionskapacitet som foljd.
Investeringar i materiella anldggningstillgangar uppgick
under perioden till 6 MSEK (11 MSEK). Av investering-
arna finansierades 0 MSEK (5 MSEK) med leasing.

Finansiell stillning

Koncernens likvida medel, exklusive beviljade kredit-
ramar, uppgick vid periodens slut till 41 MSEK, vilket ar
en Okning sedan utgangen av ar 2006 med 22 MSEK.
En del av likvida medel kommer i kvartal 3 att anvandas
for att minska rantebadrande skulder. Bolagets beviljade
kreditutrymme &verstiger vasentligt den utnyttjade delen.
XPonCard har under perioden ¢kat de rantebdrande
skulderna med 4 MSEK, vilket huvudsakligen beror pa
okningen av likvida medel.

Rorelsemarginal

% %

Avkastning pa eget kapital

Vasentliga risker och osdkerhetsfaktorer

Risken for en upprepning av foregaende ars dramatiska
prisfall pa SIM-kort bedéms vara liten, eftersom den fram-
sta orsaken var sammangdendet mellan Gemplus och
Axalto. Véxelkursen for USD har forsvagats under aret
och ser ut till att kunna forsvagas ytterligare, XPonCard
har under aret haft balans mellan in- och utfléde och
paverkas saledes ej av denna férandring.

Allround

Den 22 januari 2007 forvarvade koncernen 100 % av
aktierna i Allround AB for 1 MSEK som erlades kontant.
Allrounds affarsidé ar att leverera och driva effektiva loja-
litets - och kundklubbsprogram for butiker och butiks-
kedjor. Under de manader som fo¢ljde efter forvarvet
under 2007 bidrog dotterbolaget med 0 MSEK till kon-
cernens resultat efter skatt.

Effekter av forvarvet

Forvarvet har foljande effekter pa koncernens tillgangar
och skulder. Det forvarvade foretagets nettotillgangar vid
forvarvstidpunkten:

Verkligt

Redovisat Verkligt varde

vérde fére virde, redovisat i

MSEK forvarvet  justering koncernen
Uppskjuten skattefordran 4 4
Kundfordringar och 6vriga fordringar 5 5
Likvida medel 13 13
Reserv avseende forlustrisk i forvarvade avtal -16 16
Leverantorsskulder och évriga rorelseskulder -5 -5
Netto identifierbara tillgangar och skulder 13 -12 1
Erlagd kopeskilling, kontant 1
Kassa (forvarvad) -13
Netto kassautflode -12

Personal

Antalet anstallda i XPonCard har under perioden i med-
eltal uppgatt till 423 personer (435). Antalet anstallda i
Norden har sedan arsskiftet minskat med 32 personer
emedan antalet anstéllda utanfér Norden har 6kat med
36 personer.

Redovisningsprinciper
Denna deldrsrapport ar upprattad i enlighet med
Arsredovisningslagen och IAS 34, Delarsrapportering.

Samma redovisningsprinciper och berdkningsmetoder
har anvants i delarsrapporten som i den senaste arsredo-
visningen.

Soliditet
60
%

Mal 15

2003 2004 2005 2006 2007 2003 2004

2005

Mal 50

40

30

20

2006 2007 2003 2004 2005 2006 2007

Diagrammenis siffror for tiden fére 2004 &r inte omréknade enligt IFRS. Rérelsemarginal och Avkastning pa eget kapital baseras pa 12 manaders rullande utfall.

Mal



Moderbolaget
Moderbolaget bedriver enbart koncernsamordnande
aktiviteter.

Finansiell information for 2007
Delarsrapport kvartal 3 30 oktober, 2007
Datum for bokslutskommuniké meddelas senare.

Monica Caneman

My o) —

Mikael Eriksson

Jon[Risfelt (ordférande)

Catrin Fornander

Styrelsens forsakran

Halvarsrapporten ger en rattvisande 6versikt av moderbo-
lagets och koncernens verksamhet, stallning och resultat
samt beskriver vasentliga risker och osakerhetsfaktorer
som moderbolaget och de féretag som ingar i koncernen
star infor.

Styrelsen, Stockholm den 17 juli 2007
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Johan Rapp orgen Centerman
Jens Christian Lorenzen Flemmning Breinholt

Granskningsrapport avseende XPonCard Group AB delarsrapport for perioden 1 januari till 30 juni 2007

Vi har utfort en oversiktlig granskning av den finansiella
delarsinformationen i sammandrag (delarsrapport) avse-
ende perioden 1 januari till 30 juni 2007 for XPonCard
Group AB. Det ar styrelsen och verkstallande direktéren
som har ansvaret for att uppratta och presentera denna
deldrsrapport i enlighet med IAS 34 och drsredovis-
ningslagen. Vart ansvar ar att uttala en slutsats om denna
deldrsrapport grundad pa var oversiktliga granskning.

Vi har utfort var oversiktliga granskning i enlighet
med Standard for oversiktlig granskning (SOG) 2410
Oversiktlig granskning av finansiell deldrsinformation
utford av foretagets valda revisorer. En 6versiktlig gransk-
ning bestar av att gora forfragningar, i forsta hand till
personer som &r ansvariga for finansiella fragor och
redovisningsfragor, att utféra analytisk granskning och
att vidta andra 6versiktliga granskningsatgarder.

En 6versiktlig granskning har en annan inriktning och en
betydligt mindre omfattning jamfort med den inriktning
och omfattning som en revision enligt Revisionsstandard
i Sverige RS och god revisionssed i ¢vrigt har. De gransk-
ningsatgarder som vidtas vid en 6versiktlig granskning
gor det inte mojligt for oss att skaffa oss en sadan saker-
het att vi blir medvetna om alla viktiga omstandigheter
som skulle kunna ha blivit identifierade om en revision
utforts. Den uttalade slutsatsen grundad pa en 6versiktlig
granskning har darfor inte den sékerhet som en uttalad
slutsats grundad pa en revision har.

Grundat pa var oversiktliga granskning har det inte kom-
mit fram nagra omstandigheter som ger oss anledning att
anse att deldrsrapporten avseende den granskade perio-
den, inte i allt vasentligt, ar upprattad for koncernens del
i enlighet med IAS 34 och arsredovisningslagen samt for
moderbolagets del i enlighet med arsredovisningslagen.

Stockholm den 17 juli 2007
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Dan Kjellqvist
Auktoriserad revisor

AlflSvensson
Auktoriserad revisor

Finansiell utveckling, tolv manader rullande
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Resultatrakning i sammandrag - Koncernen

April-Juni Januari-Juni Helar
Rullande
MSEK 2007 2006 2007 2006 12 man. 2006
Omsattning 276,2 230,1 532,4 487,7 1014,4 969,6
Rorelseskostnader -270,0 -237,2 -524,1 -491,8 -1019,1 -986,7
Rorelseresultat 6,2 -71 83 -4,1 -4,7 -17.1
Finansnetto -2,4 -1,6 -4.4 -3,4 -9,2 -8,3
Resultat fore skatt 3,8 -8,7 3,9 -7.5 -13,9 -25,4
Skatt -1,1 3.3 0,0 3,0 0,7 3,7
Resultat 227/ -5,4 3,9 -4,5 -13,2 -21,7
Hanforligt till moderbolagets aktiedgare 2,7 -5,4 3,9 -4,5 -13,2 -21,7
Data per aktie
Antal aktier (000 st) fore och efter utspadning 2.952 2.952 2.952 2.952 2.952 2.952
Resultat per aktie (SEK) fore och efter utspadning 0,91 -1,84 1,32 -1,55 -4,47 -7,34
Balansrakning i sammandrag - Koncernen
Juni Juni December
MSEK 2007 2006 2006
Tillgangar
- Balanserade utvecklingsutgifter 28 44 35
- Goodwill 40 40 40
- Materiella anldggningstillgdngar 123 147 137
- Finansiella anlaggningstillgangar 2 2 2
- Uppskjutna skattefordringar 27 15 19
- Varulager 114 115 92
- Ovriga fordringar 244 207 208
- Likvida medel 41 13 19
Summa tillgangar 619 583 552
Eget kapital och skulder
- Totalt eget kapital 208 230 211
- Langfristiga skulder
- Rantebarande skulder 43 68 53
- Avsattningar for pensioner 15 14 14
- Uppskjutna skatteskulder 22 23 21
- Ovriga 17 4 3
- Kortfristiga skulder
- Rantebdrande skulder 110 69 96
- Ovriga skulder 204 175 154
Summa skulder 411 353 341
Summa eget kapital och skulder 619 583 552
Soliditet 34% 39% 38%
Forandringar i eget kapital - Koncernen
Jan-Juni Jan-Juni Jan-Dec
MSEK 2007 2006 2006
Ingaende eget kapital 210,6 243,5 243,5
Forandring av omrakningsreserv 0,9 -1,4 -4,0
Forandring av sakringsreserv - 0,1 0,2
Periodens resultat 3,9 -4,5 -21,7
Utdelning -7,4 -7,4 -7.4
Utgaende totalt eget kapital 208,0 230,3 210,6
Hanforligt till moderbolagets aktiedgare 208,0 230,3 210,6




Kassaflddesanalys i sammandrag - Koncernen

April-Juni Januari-Juni Helar
SEK 2007 2006 2007 2006 2006
Kassaflode fore forandringar i rorelsekapital 14 7 23 23 42
Forandringar i rorelsekapital -6 43 -3 23 8
Kassaflode fran den I6pande verksamheten 8 50 20 46 50
Investeringsverksamhet -3 0 6 -6 -19
Kassaflode efter investeringsverksamhet 5 50 26 40 31
Finansiell verksamhet -5 -40 2 -56 -40
Utdelning -7 -7 -7 -7 -7
Omrakningsdifferens i likvida medel 1 - 1 - -2
Férandring av likvida medel -6 3 22 -23 -18
Data per aktie
April-Juni Januari-Juni Helar
SEK 2007 2006 2007 2006 2006
Periodens resultat, fore och efter utspadning 0,91 -1,84 1,32 -1,55 -7,34
Eget kapital, fore och efter utspadning - - 70,48 78,04 71,36
Resultatrakning i sammandrag - Moderbolaget
Januari-Juni Helar
MSEK 2007 2006 2006
Ovriga intakter 4,0 3,5 6,9
Rorelseskostnader -5,0 -5,3 -11,3
Rorelseresultat -1,0 -1.8 -4,4
Finansnetto 4,7 4,4 43,9
Resultat fore skatt 3,7 2,6 39,5
Skatt -1,0 -0,7 -0,6
Resultat 2,7 1,9 38,9
Balansrakning i sammandrag - Moderbolaget
Juni Juni December
MSEK 2007 2006 2006
Tillgangar
- Immateriella anlaggningstillgangar 3 5 4
- Finansiella anlaggningstillgangar 66 65 65
- Uppskjutna skattefordringar 5 2 6
- Ovriga fordringar 172 177 198
- Likvida medel 8 0 0
Summa tillgangar 254 249 273
Eget kapital och skulder
- Totalt eget kapital 219 197 224
- Langfristiga skulder
- Rantebarande skulder 0 5 0
- Avsattningar for pensioner 1 1 1
- Kortfristiga skulder
- Réntebérande skulder 31 37 45
- Ovriga skulder 9 3
Summa skulder 35 52 49
Summa eget kapital och skulder 254 249 273
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XPonCard Group AB
Box 6600

113 84 Stockholm
Sverige
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XPonCard Group AB

For Stronger Relations

XPonCard Group AB (Org. nr. 556408-3854)
Box 6600 - 113 84 Stockholm - Sverige - Tfn 08-658 7550 - Fax 08-658 7599 - www.xponcard.com

Ytterligare information ldmnas av:
Flemming Breinholt, VD och koncernchef, telefon 08-658 7550.
Leif Martensson, CFO, telefon 08-658 7550.

XPonCard ar ett serviceféretag som erbjuder kortkoncept och I6sningar for sakra betalningar, smarta mobillésningar,
okad kundlojalitet och saker identifiering. Genom var globala nérvaro och var hangivna lokala organisation star vi till
tjanst for vara kunder, bland annat banker, telekomoperatérer, butikskedjor, trafikféretag och offentliga myndigheter.

Vart mal &r att alltid vara bast pa vart omrade. Inte bara genom att utveckla battre koncept och I6sningar, utan forst och

framst genom personalens engagemang, palitlighet och tillganglighet.

XPonCard

FOR STRONGER RELATIONS
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